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OmniCar Holding AB har via det heldgda
dotterbolaget OmniCar A/S utvecklat en
helhetsldsning for 6kad férsdljning och
6kad lojalitet inom bilbranschen. Redan idag

har plattformen genererat éver 250 miljoner SEDERMERA
SEK i OmSé'lttning for dess anvdndare. FONDKOMMISSION



OmniCars historia

2007

INTRODUKTION AV
OMI:s MJUKVARA
Forsta kunden inom
bilbranschen
(Peugeot Danmark)

@ 2008
LANSERING HOS
67 CITROEN-
ATERFORSALJARE
2009 —— @
MJUKVARA INSTALLERAD
HOS 180 CITROEN-
ATERFORSAL)ARE
@ ———— 2010
WEBSHOP 1.0 FOR
INTERN ANVANDNING
Citroén DK / SE / NO
VERKSTADSBOKNING
20110——@ ONLINE
Citroén DK / SE / NO
WEBSHOP 2.0 KONSUMENT
Citroén DK / SE / NO
SERVICEKALKYLATOR
Citroén DK internt
@ —————o 2012
APP

Aterforsiljare
Forsdljningsverktyg

SERVICEKALKYLATOR
2013 ——@ Kalkylator online
Citroén DK / SE / NO
RESULTAT:
100 000 leads
WEBSHOP
Ny design
@+ 2016
KUND-APP
Citroén OMNICAR A/S BILDAS
Omsadttning februari
- december 8 MSEK
Positivt rorelseresultat
om 0,5 MSEK
2017
RESULTAT
OMNICAR HOLDING AB 20 000 serviceavtal och
BILDAS 250 MSEK i omsdttning
generat for Citroén i
Omsadttning januari - april cirka Danmark

6 MSEK med fokus pa tillvaxt

PRIVATE PLACEMENT
OM 3,7 MSEK

Vardering (pre-money) cirka 49,7 MSEK

IPO OCH VIDARE
MARKNADSEXPANSION

OmniCar i korthet

OmniCar har utvecklat en mjukvarulésning
som foérdandrar hur bilindustrin sdljer bilar.
Lésningen utvecklades ursprungligen for
Citroén och har resulterat i 6ver 250 MSEK
i omsdttningsékning fér Citroén. OmniCar
har en snabbt vdxande kundbas och stark
omsdttningstillvaxt.

OmniCars 16sning utvecklades initialt av OMI A/S, medgrundat
av OmniCars tilltrddande VD Claus T. Hansen. Intresset samt
potentialen var emellertid sda omfattande att ledningen sag
mycket goda affdrsmojligheter och beslutade darfér att bryta
ut teknologin och bilda OmniCar. OmniCar omsatte under
sina forsta tio verksamma mdnader 2016 cirka 8 MSEK med ett
positivt rorelseresultat om cirka 0,5 MSEK och under de férsta
fyra mdnaderna 2017 har Bolaget omsatt cirka 6 MSEK med
ett rorelseresultat om cirka 1,9 MSEK fore engdngskostnader
hanforliga till tillvaxtfokus. Bakom OmniCars team finns lang
erfarenhet av IT, forsdljning och marknadsfoéring. Bdde OmniCars
ledning och styrelse har tidigare varit med och byggt upp
framgdngsrika foretag som har forvarvats.

* Genom internets frammarsch har konsumtionen inom
bilbranschen férdndrats och vinstmarginalerna minskat.
Eftermarknadsfoérsdljning, det vill sdga serviceavtal,
reservdelar och verkstadsarbete har blivit viktigare. For
att uppnd oOkade intdkter madste varje aktors verksamhet
effektiviseras. OmniCars plattformsteknologi dr framtagen
i detta syfte och har framgdngsrikt anvants under flera dr.
OmniCar har utvecklat en 16sning som ligger rdtt i tiden och
som efterfrdgas inom branschen; en mjukvaruldsning for
bilbranschen som genererar dkad omsdttning och férbdttrad
kundlojalitet. Det finns dnnu ingen konkurrent som erbjuder
fullfjadrade tjanster inom OmniCars omrade.

* OmniCar har frdn borjan utvecklat sin mjukvarulésning for
Citroén i Skandinavien. Utvecklingen pdboérjades 2008 och totalt
har 6ver 15 MSEK investerats i mjukvaruldsningen. Mellan 2012 -
2016 har 16sningen genererat dver 25 000 serviceavtal for Citroén
i Norden och 6ver 250 MSEK i omsdttning fér Citroén i Danmark.

* OmniCar har redan avtal med Citroéns importorer i Danmark,
Norge och Sverige samt Peugeot i Danmark, Norge och
Sverige. Aven Mercedes-Benz och Kias dterforséljare anvander
OmniCar i Norge. Bilimportérer har i sin tur stor inverkan pd
bilaterforsaljare, vilket innebar att nar en bilimportér ar kund
till OmniCar ar dven ett stort antal bilaterférsdljare potentiella
kunder. Bolaget har en pipeline som innefattar ett stort antal
potentiellakunderiformav bilimportérer och bildterforsdljare.
Mjukvarulésningen kan anvdndas av bade aterfoérsaljare och
importdrer.

* OmniCars malsdttning under 2017 dr att teckna avtal med 100
nya bildterforsdljare och omsatta cirka 23 MSEK. Finansiell
malsdttning dr att omsatta éver 40 MSEK under 2018 och 100
MSEK under 2019.

* Samtliga av OmniCars huvuddgare har infér den planerade
noteringen ingatt lock up-avtal i ett ar fran forsta handelsdag.
Tilltrddande VD Claus T. Hansen, tilltrddande styrelseledamot
Stig Jensen och styrelseledamot Mikkel Lippmann har tecknat
aktier for sammanlagt cirka 3,7 MSEK i en nyligen genomférd
private placement for fortsatt tillvaxt till teckningskursen 5,40
SEK per aktie, dvs. till samma kurs som i noteringsemissionen.



Medgrundare och tilltrddande VD Claus T.
Hansen samt tilltrddande styrelseledamot Stig
Jensen har ordet

Kunduppféljning och kundlojalitet har alltid varit ett stort problem inom
bilbranschen. Historiskt har importorer och dterforsdljare samarbetat;
importérer med agentur for ett bilmdrke och dterférsdljare som sdljer bilarna.

Importérer och aterférsiljare arbetade tillsammans
for att nd kunder och nar dessa kopte bilar gynnades
hela ndringskedjan. Idag finns fler aktoérer och fler
finansieringsalternativ. Importérer har agentur for flera
bilmédrken och bildterforsaljarna saljer flera bilmarken.
De arbetar inte ldngre som ett team. Det dr heller inte
ldngre sjdlvklart att vanda sig till bilhandlare och det
dr framfoérallt inte en sjdlvklarhet att kunden kommer
tillbaka for service, nya bildelar eller nasta gang det ar
dags for ett bilkop.

Bilbranschen dr pa stadig frammarsch. Det sdljs fler
bilar &n nagonsin och utvecklingen inom bilindustrin
gdr framdt i mycket hoég hastighet. Den digitala
revolutionen har dven férdndrat konsumtionsménstret
inom bilindustrin. Bilhandlare har inte hdngt med i
denna utveckling och bilhandlare har idag problem
med att hantera de leads som genereras - och dnnu
storre problem att bibehdlla kunderna efter bilképet.
Det dr inte ovanligt med historier om manniskor som
kontaktat en dterforsdljare for att kopa en bil men sedan
inte hort av bilférsdljaren. Det dr heller inte ovanligt att
potentiella kunder besdker en bildterforsdljare for att
sedan glommas bort; bilbranschen har svart att hantera
potentiella bilaffdrer och ddrigenom att sdlja fler bilar.

Vidare faller intjaning per bil - pd en ny, mindre
bil i Danmark tjdnar en bilférsdljare i snitt cirka
640 SEK. Detta innebdr att bilhandlare behdver
effektivare leadhantering och kunna erbjuda bdttre
provkérningsmaojligheter innan bilkép - och effektivare
sdtt att erbjuda service- och eftermarknadsalternativ
fér att tjdna mer pengar. Detta dr vad OmniCar erbjuder.

var mjukvarulésning borjade utvecklas for Citroén i
Skandinavien 2008. Citroén var vid denna tidpunkt
en kund till bolaget som OmniCar dr en spin-off frdn,
den digitala byrdn OMI, vilken styrelseledamot Claus T.
Hansen dr medgrundare av. Citroén investerade stora

summor pa marknadsféring som genererade leads
och potentiella bilaffirer men hade svart att folja
upp dessa. De bad darfér OMI att ta fram en mjukvara
som spdrade leads och stottade bilaterforsaljarna
med dessa. Mjukvarulésningen blev mycket lyckad,
Citroén okade sin forsdljning och leads kunde f6ljas
upp pad ett satt som inte tidigare var mojligt. Under 2016
decentraliserades Citroén och rattigheterna sdldes till
fristdende bilimportérer. Mjukvarulésningen dgdes
emellertid av OMI och vi sag darfor var chans att sdlja
in mjukvarulésningen till hela bilbranschen. Vi bildade
ddrfér OmniCar.

Bilbranschen &r historiskt en konservativ bransch
men som nu 4r pd vag att bli helt digitaliserad. Arligen
spenderas miljarder SEK pa marknadsforingskampanjer
inom bilbranschen, dessa kampanjer genererar ett stort
antal leads; leads som tidigare inte pa ett effektivt
sdtt kunnat foljas upp. Var mjukvarulésning samlar in
dessa leads och distribuerar dem till bilaterforsdljare
vars sdljare kan initiera sdljprocessen, exempelvis
genom mejl, SMS eller telefonsamtal. Bilférsdljarens
aktivitet loggas och kan foljas upp av den som aktiverat
marknadsaktiviteter. Provkérningar dr ett av de mest
effektiva sdtten att sdlja en bil - genom vart system kan
leads erbjudas provkérningar och bokas in. Snabbare
aterkoppling till leads innebdr en ¢kad forsdljning
och ddrigenom en o6kad return of investment for
marknadsaktiviteten som lockade den potentiella
kunden. Okad forsaljning till en lagre kostnad.

Vid bilférsdljning finns en viss vinstmarginal men
dn viktigare i bilbranschen idag dr, som en foljd av de
sjunkande vinstmarginalerna per sald bil, att sdlja in
serviceavtal, verkstadsbokningar och darigenom uppnd
langvarig kundlojalitet. Trots detta tar det i dagsldget
upp till 72 timmar att samla in all data som behovs
for ett serviceavtal och en majoritet av bilhandlarna
skoter sina serviceavtal i Excel eller Word. Service- och

”OmniCars styrelse och ledning har omfattande erfarenhet
av att bygga upp framgdngsrika féretag. OmniCar har alla

férutsdttningar att vdxa snabbt.”

Stig Jensen

Tilltradande styrelseledamot, OmniCar Holding AB




”OmniCars mjukvaruldésning dr efterfrdgad och vi dr 6vertygade om
att vart koncept dar den lank som saknats inom bilbranschen.”

verkstadsarbetet har sdledes dnnu inte digitaliserats. For
att effektivisera denna process behévs en ldsning som
automatiskt kan skapa, utéka, avbryta eller aterskapa
serviceavtal och dven skapa oéverblicksvyer éver pipeline
och personalresurser samt risk och kostnadsbild. Genom var
mjukvarulésning skapas serviceavtal pd ett fatal minuter
och vi dr 6vertygade om att vdr 19sning dr den 16sning som
saknats inom bilindustrin. Nyligen uttalade Dan Ammann,
president fér General Motors, att bilbranschen kommer att
forandras mer de kommande fem dren dn vad den gjort under
de senaste femtio. Vi dr beredda att halla med - och beredda
att leda OmniCar genom digitaliseringen av bilbranschen.

var affirsmodell utgdr fran dterkommande intdkter likt
en prenumeration. Bilhandlare betalar en licensavgift fér
tillgdng till var molnlésning. Vidare erhaller vi intdkter
per genererat serviceavtal genom en procentuell avgift
om cirka 10 procent per avtal. Under de fdtal mdnader
OmniCar var verksamma under 2016, dret ndr OmniCar
bildades, omsatte vi cirka 8 MSEK och gjorde en vinst om
cirka 0,5 MSEK. Forsdljningen har 6kat kraftigt under 2017;
under drets forsta fyra manader var var omsdttning cirka 6
MSEK. Var mdlsdttning dr att omsdtta cirka 23 MSEK under
2017. Vi har redan avtal med Interdan Bil A/S i Danmark,
som har rdttigheterna till Citroén i Danmark och Peugeot
i Sverige, Bertel O. Steen-koncernen som har rdttigheterna
till Citroén, Peugeot, Mercedes-Benz och Kia i Norge samt
FSC Bilar AB som har rdttigheterna till Citroén i Sverige
och dven sdljer Mitsubishi och Hyundai. Dessa importorer
har i sin tur hundratals dterforsdljare som ddrigenom dven
dr potentiella kunder f6r OmniCar eftersom bilimportorer
har stor inverkan pa bildterforsdljare. Vidare har vi en
omfattande pipeline med potentiella kunder som omfattar
bilimportdrer, nybilsdterforsdljare, begagnatbilforsdljare,
dackverkstader och fristdende bilverkstider. OmniCars
mjukvaruldsning ar efterfragad och vi dar 6vertygade om att
vart koncept dr den lank som saknats inom bilbranschen.

”OmniCars vision dr att digitalisera

Bakom OmniCar finns ett mycket erfaret team. Teamet har
startat och byggt upp ett stort antal framgdngsrika foretag
och dven byggt upp flera foretag som har forvdrvats.
Vidare dr OmniCars styrelseordférande Jens Aalgse
koncerndirektér fér TDC, den danska motsvarigheten
till Telia. Vi har omfattande erfarenhet av IT, forsdljning
samt marknadsforing och vi ser nu att ldget dr rdtt for
att ta OmniCar till ndsta nivd. Vi har redan avtal med
bilimportdrer och tillvdxten dr stark. Nu genomfér vi en
nyemission om cirka 14 MSEK med efterféljande planerad
notering pa AktieTorget for att mojliggéra den omfattande
expansion och globala uppskalning av OmniCar som vi
redan har inlett. Initialt avser vi att expandera och 6ppna
kontor i Stockholm och Oslo. Var resa har startat i ett hogt
tempo och vi avser att fortsatta sa.

Varmt vdlkommen att teckna aktier i OmniCar Holding AB!

Claus T. Hansen
Medgrundare och tilltrédande VD, OmniCar Holding AB

Stig Jensen
Tilltrddande styrelseledamot, OmniCar Holding AB

bilindustrin. Okad forsdljning och 6kad

lojalitet till ldgre kostnad.”

Claus T. Hansen
Medgrundare och tilltrddande VD, OmniCar Holding AB




Erbjudandet i sammandrag

Teckningstid: 8 - 22 juni 2017. Vardering (pre-money): Cirka 53,4 MSEK.

Teckningskurs: 5,40 SEK per aktie. Teckningsforbindelser: Bolaget har erhdllit
7 .. A teckningsférbindelser om totalt cirka 7,4
MSEK, totalt motsvarande cirka 53 procent av
emissionsvolymen.

Emissionsvolym och ldgsta grins for genom-
forande: Erbjudandet omfattar hégst 2 600 000
aktier, motsvarande 14 040 000 SEK. - hDhHBHfAo
Notering pa AktieTorget: OmniCars aktie ar
planerad att noteras pa AktieTorget. Forsta dag
for handel ar berdknad att bli den 13 juli 2017.

Teckningspost: Minsta teckningspost ar
950 aktier (5 130 SEK).

Antal aktier innan nyemission: 9 895 710 aktier.

e

' Hdnvisning till memorandum

Alla investeringar i vdardepapper dr forenade med risktagande. I memorandumet for
OmnicCar finns en beskrivning av potentiella risker som ar forknippade med bolagets
verksamhet och dess aktie. Innan ett investeringsbeslut kan fattas ska dessa risker
tillsammans med 6vrig information i det kompletta memorandumet noggrant genomldsas.
Memorandumet finns tillgiangligt f6r nedladdning pa bolagets (www.omnicar.dk), AktieTorgets
(www.aktietorget.se) och Sedermera Fondkommissions (www.sedermera.se) respektive hemsidor.




Anmadlan om férvdrv av aktier i OmniCar Holding AB

Skickas till: Teckningstid: 8 juni- 22 juni 2017
Sedermera Fondkommission
Emissionstjdnster Teckningskurs: 5,40 SEK per aktie.

Norra Vallgatan 64, 211 22 Malmo i -
Betalning: Avrdkningsnotor ar berdknade att skickas ut snarast efter

Alternativt till: avslutad teckningstid och betalning skall ske senast fyra
Fax: 040-615 14 11 bankdagar darefter.

E-post: nyemission@sedermera.se
(inscannad anmdlningssedel) OBS! Likvid dras ej fran VP-konto/depad

Foljande anmdlningssedel ska anvandas vid intresse av att forvarva aktier i OmniCar Holding AB, org.nr 559113-3987. For fullstdndig
information om det aktuella erbjudandet, se memorandum utgivet av styrelsen i OmniCar Holding AB i juni 2017.

Anmadlningssedeln ska vara Sedermera Fondkommission tillhanda senast kl. 15.00 den 22 juni 2017. Endast en anmadlningssedel per
tecknare kommer att beaktas. Vid flera inldimnade anmaélningssedlar gdller den senast inkomna. Ofullstandig eller felaktigt ifylld
anmadlningssedel kan komma att ldmnas utan avseende. Anmadlan dr bindande.

Besked om eventuell tilldelning ldmnas genom utskick av avrakningsnota och betalning ska ske i enlighet med anvisningarna pa
denna. Avrakningsnotor dr berdknade att skickas ut snarast efter avslutad teckningstid och betalning ska ske senast fyra bankdagar
darefter. De som inte tilldelats négra aktier far inget meddelande.

Enligt villkoren i memorandumet, utgivet av styrelsen i OmniCar Holding AB i juni 2017, tecknar undertecknad hirmed:

Antal aktier: st aktier i OmniCar Holding AB till teckningskursen 5,40 SEK per aktie.

Minsta teckningspost dr 950 aktier (motsvarande 5 130 SEK).

VP-konto eller depa dit tilldelade aktier ska levereras (ange endast ett alternativ):

VP-Konto/Servicekonto 0 0

Depanummer Bank/Forvaltare

Har du for avsikt att teckna aktier genom en depd kopplad till en kapitalférsikring (KF) eller ett investeringssparkonto (ISK)?
Vinligen kontakta din férvaltare eller bank for mer information om teckningsforfarandet.

Namn och adressuppgifter (VAR GOD TEXTA TYDLIGT):

Efternamn/Firma Tilltalsnamn Person-/Organisationsnummer

Gatuadress, box eller motsvarande Telefon dagtid/mobiltelefon

Postnummer Ort E-post

Onskar avrikningsnota via e-post

Ort och datum Underskrift (i forekommande fall av behorig firmatecknare eller formyndare)

Genom undertecknande av denna anmélningssedel medges féljande:

Att jag har tagit del av memorandumet och forstdtt riskerna som dr forknippade med att investera i det aktuella finansiella instrumentet;

Att jag har tagit del av och forstatt vad som anges under Villkor och anvisningar i memorandumet;

Att jag har tagit del av och accepterat den information som finns pa anmdlningssedeln;

Att jag ar medveten om att inget kundférhdllande foreligger mellan Sedermera Fondkommission och tecknaren avseende denna teckning;

Att jag ar medveten om att Sedermera Fondkommission inte kommer att bedéma om teckning av aktuellt instrument passar mig eller den jag tecknar for;

Att jag har observerat att erbjudandet inte riktar sig till personer som dr bosatta i USA, Kanada, Australien, Hongkong, Singapore, Sydafrika, Schweiz, Nya

Zeeland, Japan eller andra lander dar deltagande forutsatter ytterligare prospekt, registrering eller andra dtgdrder dn de som foljer av svensk ratt;

* Attjag dr medveten om att anmadlan inte omfattas av den dngerrétt som foljer av Distans- och hemférséljningslagen;

* Attjag genom undertecknandet av denna anmadlningssedel befullmaktigar Sedermera Fondkommission att fér undertecknads rakning verkstdlla teckning
av aktier enligt de villkor som framgar av memorandumet utgivet av styrelsen i OmniCar Holding AB i juni 2017;

* Attinga dndringar eller tillagg far goras i fortryckt text pa denna anmalningssedel;

¢ Att tilldelning av aktier i enlighet med ifylld anmdlningssedel inte kan garanteras;

* Att personuppgifter som lamnas i samband med uppdraget lagras och behandlas av Sedermera Fondkommission for administration av detta uppdrag.
Uppgifterna kan dven komma att anvandas i samband med framtida utskick av erbjudandehandlingar. Personuppgifter lagras och behandlas i enlighet
med personuppgiftslagen.
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